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Privatbanki piac Magyarorszag 2019

Ahazaiprivatbankipiac vezeté konzulens cégekéntabefekteték ésaszol-

galtatok felé egyarant minden privatbanki résztertletre biiszkén birunk

egyedi ralatassal, latva, melyek a legjobb gyakorlatok és hozzaadott

értékek. Referenciaink és nivos, szakmailag megalapozott, bizalmi part-

nerségen alapulé szolgaltatasi értékrendiink az alapja annak, hogy a pri-

vatbanki szolgéltatdk évrél-évre megbiznak benntink, és hiteles forras-

nak tekintik munkainkat, igénybe veszik
szolgéltatasainkat.

Vagyonosok
Evek o6ta jellemzé vildgtendencia
- bar 2018-ban megtorpant ennek
dinamikaja -, hogy a leggazdagabbak
gyorsan tovabb gazdagodnak a tar-
sadalmon belul, ami Magyarorszagon
is jellemz6, rdadasul nalunk sokkal
kisebb mobilitas észlelhetd, mint mas
régiokban. Igaz, a tarsadalmi elit is
szlikebbkortolelfelMagyarorszagon,
ebbdl

az 1,5-2 szdazalékbol, plane a valodi

de lathatéan ,nehéz kikertlni"

gazdasagi elitet jelentd 0,1 szazalék-
bél.

Globalisan a vezetd privatbanki szol-
galtatok a Super Affluent (1-5 millio
dollér kézétti vagyonu) és a vagyon-
savjukkal az elmult években lassan
feljebb kéltozott HNWI (High Net Worth
Individuals, 5-30 milli6 dollar kozotti
tartjak
potencidlisan a legjovedelmezdbbnek,

vagyont) Ugyfélszegmenst
szemben a még gazdagabbak UHNWI
(Ultra High Net Worth Individuals,
30-250 millié dollér vagyonu) tagjaival.

Private Banking — magyarorszagi adatok

2018. december 31.

2018. december 31-i adataink alapjan mar 4692
millidrd forint kezelt vagyon és 43 173 darab Ugy-
félszamla tartozott Magyarorszagon a privat-
banki szegmensbe. Azonban fontos kiemelni, hogy
ez korantsem jelenti, hogy ugyanennyi tgyfél is
lenne, mivel jellemz&en egy ligyfélnek tobb szol-
galtaténal is van privatbanki szamlaja. A magyar
gazdagok szama 25 ezer fére tehetd, és ¢ket 391
magyar privatbankar segiti. A hazai top 50 ezer
HNWI gazdaségi erésodése folyamatos trend
marad a kovetkez6 két évben, igaz a privatbanki
tgyfélkor populédcio alig bévil mar.

A hazai
fontos trend, hogy a teljes vagyonndvekedés

jovedelmi réteg valtozasoknal
Ugy is robosztus, hogy folyamatosan csokken
a kdzéposztaly vagyoni ereje, am a fels6 kozé-
posztaly és a téarsadalom felsé 50 ezer tagja,
immaron az Ujra formalédd gazdasagi elitbe
értve az agrarszféra vallalkozdinak egyre
nagyobb hanyadat is, erételjes vagyonosodast

tudtak felmutatni. 2018-2022 kozott varakozasunk szerint az éves

novekedés mértéke (Compounded Annual Growth Rate - CAGR)

akar 12 szazalék feletti is lehet, igy mindenképpen a nemzetkozi

vagyonbévilési CAGR-mértéket meghaladé bdévilésre szamitunk.

Véleménylink szerint 2022-ig a 3 milliard forint feletti vagyonkate-

goria létszama kiemelenddé mértékben néhet, igy a 2017-es évhez

képest minimum 50 szazalékkal
emelkedik az ide tartozdk szédma,
ami elérheti az ezer f6t.

S Ugyfel Kezelt vagyon  Limit
Szolgaltato (f6) (milliard F)  (milti FY) Belépési limitek
Erste Bank PB 2550 480 70 Vildgviszonylatban nézve a magyar-
OTP Bank PB & Kiemelt PB® 22359 1700 30/80 orszagi privatbanki szolgaltatok
nagyon alacsony limittel dolgoz-
MKB Bank PB¢ 1750 545 100 gy, y, ) g_
nak, igaz, az elmult 6-8 év szinte
CIB Bank PB 3029 331 60 minden szereplénél hozott Llimi-
Friedrich Wilhelm Raiffeisen PB© 2446 530 70 temelést. Ez a banki szolgaltatasi
UniCredit Bank PB 1550 245 100 szegmens az értekajanlatahoz
Concorde Ertékpapir 800 151 75 keépest azonban még mindig rend-
kivil alacsony atlagos limitszinttel
K&H Bank PB 1243 178 100 . .
dolgozik hazankban.
Hold Alapkezel§ 647 166 80 A privatbanki  Uzletagakban
TakarékBank PB 870 48 20 ugyanis a belépési limitek 30-100
Budapest Bank Money+ 3460 212 25 millié forint k6zott mozognak jel-
lemzéen - attol fuggden, ho
SPB 1509 61 40 ) . ,g,g &Y
milyen szolgaltatasi modellt
Equilor Private Banking 350 28 25/50 és milyen értékajanlati szerkeze-
Generali Alapkezel6 210 17 10/50 tet tart optimalisnak a szolgaltato.
Ezek a belépési limitek gyakorlati-
Gutmann Magyarorszag® 520 174 320 lag likvid vagyont jelentenek, azaz

feltételezhetd, hogy az tigyfél a pri-

Forrds: Blochamps Private Banking Adatbdzis

aMindkét kategoria privatbanki tigyfeleket jelol.
°Az iigyfélvagyon egy részét a bécsi kozpont kezeli.

<Ugyfél és csalad.

vatbanki befektetése mellett a likvid
vagyon tobbszorosére rugéd egyéb

vagyonelemekkel is rendelkezik.
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(Itthon 15-20 milli6 forinttél mar elérhet kvazi privatbanki szolgalta-
tas, 50-70 millié kornyékétél viszont mar valasztaniis lehet a privat-
banki szolgaltatok kozott.)

2019-ben is a technologiai

fejlesztések vonzasaban

A rendszerfejlesztést és a digitalis atalakuldst mar tobb szolgdltatd
megkezdte 2018-ban, ez nagyobb mértékben folytatédik 2019-ben.
A digitalizélasban fontos lesz az okostelefonos applikaciék tovabbfej-
lesztése, az internetbankok megljitasa, a portfélidjelentések atstruktu-
ralésa, digitalizalasa, akar egy portfélidtervezé, Advisory Tool tamoga-
tas létrehozasaval.

Egyszdval elengedhetetlen a digitalis Ugyfélélmény és a digita-
lis kiszolgalasi profil maximalizaldsa. Bar nagy hangsuly van itthon is
a technoldgia fejlesztésen, azért hosszu téavon tovabbra is a kiszolga-
lasi forma, a teljesitmény/hozam és a biztonsag tridja a meghatarozo,
melyek az Uizleti modelleket is &t fogjak alakitani.

A folyamatos kihivasok kezelésében, kiilonos tekintettel a kép-
zési, fejlesztési és a stratégiai tervezési feladatokra nagy hatékony-
saggal tudunk a vagyonkezelési szektornak magunk is segité kezet
nyujtani. A privatbanki Gzletdgépitésben ismerink minden buktatét
és minden kovetkezményt, hisszik, hogy rajtunk keresztiil nem csak
tisztébb a Big Picture, de koltséghatékonyabb is a szolgaltatdi épit-
kezés. Allitjuk: nem puszta sejtés, de kévetelmény, mi tobb, vétek
az lgyfél befektetdi élményének komplexebbé tételére/ndvelésére
nem hasznalni azt az adatbazistomeget, mely tobb évtized pénz-
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szolgéltatéinak rangsorat.

lgyi, befektetési fogyasztéi szoka-
sainak tarhazaként all ugyfeleikrél
a bankok, vagyonkezel&k rendelke-
zésére.

A valtozd igények miatt a pri-
vatbankaroknak is el kell mozdul-
niuk abba az irdnyba, ahol ,meg
tudjak verni" a technikat - ez pedig
az lUgyfél élethelyzetének, gondol-
kodasanak, elképzeléseinek atla-
tdsa, az igazi személyes kapcso-
lat. A privatbankar ebben a hibrid

privatbanki egylttmikodési  mixben  még
kezelt vagyon inkadbb abban lesz érdekelt, hogy
nSvekedés év/év olyan szolgéltatdast mutasson

az ugyfélnek, amellyel az a kifize-
tett dijakért cserébe valéban elé-
gedett lesz. A privatbankari alkal-
feladatokhoz
taldan megkonnyiti, hogy a magyar

mazkodast az Uj

private banking szektor torténe-
tében soha nem torténtek ekkora
. fejlesztések, raadasul ennyire kon-
“ centraltan, mint ezekben az évek-
E—— ben, amikor egyszerre kell megfe-
lelni a MiFID Il (Markets in Financial

Instruments Directive), a digitali-

A vagyonkezelési
piac 16-18 szerepldje

meg Magyarorszag

LD Tivabani zacios és a képzési/hr-fejlesztési
kihivasoknak, valamint a novekedd

adminisztrativ feladatoknak.

Generaciovaltas
amagyar milliardosok kézott
Jellemz6 a hazai vallalkozéi szféra korfdjara a 25-30 éve sikeres val-
lalkozék dominancigja, akik elsd generacios Uzletemberként épitettek
fel egy cégbirodalmat, amelyet még jelenleg, 60-80 éves korukban,
tovabbra is a sajatjuknak éreznek, igy annak irdnyitasarél tovabbra sem
akarnak lemondani, hiszen a tobbséglk folyamatosan aktiv, tokéletesen
munkaképes. Azonban az orokitéssel foglalkozniuk kell. Kellene...

Szerencsére akadnak még szép szammal elsé generacios privatbanki
ugyfelek is, azonban a vagyonok generdciorél-generdciéra torténd
atadasa mar elkezd6dott. Amikor succession planningrél (utédlasterve-
z6s) és vagyonatadasrol van sz6, akkor fontos latni, hogy mig a kovet-
kez& generdaciordl, a ma 15-25 éves fiatal 6rokosokrél beszélink, a vald
életben a cégutodlas gyakorlatilag a ma 35-50 éves embereket jelenti,
6k veszik at a stafétabotot. Ezeknek az embereknek ugyanakkor mar van
sajat gazdasagi/pénzuigyiprofiljuk, élettapasztalatuk, ésigy biztos, hogy
vannak elképzeléseik is, hogy mit akarnak tenni a vagyonnal. Az (j gene-
racionak, a15-25 éves fiataloknak teljesen mas a pénzigyiattitidjik, am
tény, a vagyonok orokitése jellemz&en az idésebb korosztaly ,feladata”

A Blochamps filozéfidjanak egyik lényeges eleme — amely nyilvan
adottsagainkbdl is szarmazik -, hogy lokdlisan meg kell kulénboz-
tetnunk tudasunkat a nagyobb kulfoldi tanacsadd cégekétdl, amelyek
hazankban versenytarsaink. Ez csak folyamatosan fenntartott ming-
ségi tudassal, gyors és hatékony reakcidkkal, rugalmassaggal és meg-
bizhatésaggal lehetséges.

- Karagich Istvan privatbanki szakérté
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