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IX. MAGYAR PRIVATBANKARI KONFERENCIA

2018.07.12. GUNDEL RENDEZVENYKOZPONT

Az idén 9. alkalommal megrendezésre keriilé Magyar
Privatbankari Konferencia legfébb célja, hasonléan az el6zé
évekhez az, hogy a privatbanki szektor szerepl6éi szdmdara
forumot biztositson az évroél-évre boviil6 tapasztalatok
megosztasara érdemi szakmai beszélgetéseken Kkeresztiil,
ezzel konzultacios lehetdséget is teremtve a piac szereploi
ko6zott, s a Konferencia a privatbanki vezet6k mellett, a tobb
tizezer privatbanki iigyféllel személyesen kapcsolatban
1év6 tanacsadoi réteget is egy fedél ala hozza.

“Ahol az tigyfélbol partner, a
munkdbdl hivatds, a
szolgdltatdsbol értékallo
kapcsolat valik!”

Tarsasagunk szakmai moderaldsa mellett a hazankban aktiv
kilfoldi és magyar szolgaltatok privatbanki vezetdi,
vagyonkezelési  szakemberek, nivés  szolgaltatadst és
termékeket nyujté kiallitok, a szervezés, a lebonyolitasi
koncepcié és nem utolsé sorban az exkluziv helyszin teszik
eseménylinket Magyarorszagon paratlanna, a szakma valddi,
zartkord CSUCSKONFERENCIAJAVA. Ez nem csak a
Blochamps, de mindannyiunk, a privatbanki szektor kézos
sikere. A szervezOknek, az el6addknak, a kiallitoknak és a
résztvevéknek egylittesen koszonhetd, hogy hat év soran
sikertilt felépiteniink egy olyan eseményt, amely szerkezetét,
menedzselését és a know-how-t tekintve Kozép-Kelet

A Blochamps Capital megalakulasa

ota igyekszik kiemelkedd
szakértelmével és hozzaértésével -
olykor kritikusan nyers tényekkel,
de a val6saghoz hii 6szinteséggel
kozvetiteni a piaci eseményeket,
prognozisokat. A konferenciak
dompingjében mar tobb éve nagy
hangsulyt fektetlink a formabonto
megkozelités, interaktiv
rendezvény kidolgozasara.

Eurépaban bizonyosan, de lehet, hogy az egész kontinensen
barhol megallja a helyét.

A Konferencia tervezett témait illetéen a Blochamps Capital
szandéka hagyomanyosan az, hogy a privatbanki szektor
fejlédését,  valtozasait figyelembe véve az  egyes
panelbeszélgetések kiemelten foglalkozzanak a privatbanki
teriiletet is  érint6  globalis  valtozdsok  hatdasaival,
vagyonkezelési  trendekkel, a  lehetséges fejlédési
iranyvonalakkal, az tgyfél-kommunikaciéval, az tlgyfelek
szolgdltatasi és fogyasztasi igényeivel, a befektetések
biztonsagaval, valamint a kényelmi szolgaltatasokkal
kapcsolatos kérdésekkel, melyeket a privatbanki vezetékkel
kozosen kidolgozva emeltiink napirendre.
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REGISZTRACIO, KIALLITOI STANDOK MEGTEKINTESE
MODERATORI KOSZONTO ES PREZENTACIO
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KEREKASZTAL BESZELGETES IV.

PRIVATE BANKING HUNGARY 2018 DIiJATADO

TOMBOLA HUZAS

KAVESZUNET, KIALLITOI STANDOK MEGTEKINTESE




09:50-10:50
KEREKASZTAL BESZELGETES 1.
MODERATOR: KARAGICH ISTVAN

TAKAREKBANK: FARKAS ROBERT
OTP BANK: HAAS PETER
DORSUM: KO ROBERT

ERSTE BANK: KALLAY ANDRAS
BUDAPEST BANK: SOMOGYI PETER

A MIFIDII ELSO TAPASZTALATAI e Alkalmazasa és jo gyakorlatok, az MNB
ellen6rzési gyakorlata, szabalyozéi hatdsok a piacra. e Tudja-e a szektor
érvényesiteni a szabalyozo felé ,best practice” iranybol a mar kialakitott formakat?
e Szolgaltatok és tgyfelek reakcioi a szabalyoz6i valtozasokra, hogyan
szolgaltatunk az 1j rezsim alatt? A GDPR jelentette feladatok. ¢ UGYFELKEZELESI
MODELLEK e Mas uton? A standard PB modell kifakul. T6ltsiik meg tartalommal az
ij modelleket. ¢ NEXT GEN ES DIGITALIZACIO = U] BANKRENDSZER = U] PB? o
Milyen szolgaltatas kell a privatbanki ligyfeleknek? e Megérteni és befolydsolni az
ligyfelek igényeit. Banki edukaciés felelgsség... ¢ MI KELL EGY UZLETAG
FEJLESZTESEHEZ 2018-BAN? e Mire koncentraljon a PB vezet6? Hogyan lehet
meg0rizni a jovedelmeziséget? o Felértékel6dik a RM munkaja, de vajon hajlandé
ezt a hozzdadott értéket megfizetni az {igyfél? e DIGITALIZACIO CRM
FEJLESZTESEK e Digitalizacié — Tényleg itt van?  Milyen a j6v6 pb fiék élménye? o

11:10-12:10
KEREKASZTAL BESZELGETES I1.
MODERATOR: KARAGICH ISTVAN

F.W.RAIFFEISEN: BALINT ATTILA

MKB BANK: SZABO SANDOR

CIB BANK: DOCS JANOS

GENERALI ALAPKEZELO: SCHUSZTER PETER
CONCORDE ERTEKPAPIR: TABANYI MONIKA

GENERACIOVALTAS A PENZUGYI VAGYON KEZELESEBEN e 1d6s(6d6) tigyfelekbdl
varazsiitésre fiatal tigyfelek? o Azaz ujra akvizicionaljuk a kezelt vagyont? ¢ Az RM
képes menedzselni ezt az atmenetet?  Mikben valtoztak a szolgaltatasi igények? e
MARKANS TREND, MAR NEM CSAK A NEM LIKVID RESZ, HANEM a VAGYON A PB
KAPCSOLAT BAZISA ¢ Hogyan kezeli, vagy tervezi kezelni a piac az tligyfelek egyre
nagyobb érdekl6dését a nem hagyomanyos eszkozkategoridk irdnyaba? (Ingatlan,
Mitargy, Startup) e Mely tényezdék befolyasoljadk a vagyonos maganszemélyeket
befektetési dontéseikben? Milyen tapasztalatokat hozott a banki DPM? e
SZOLGALTATASOK (AUSZTRIA ,KOZELEBB KERULT”?) A relationship management-re
helyezett fokusz vagy az tigyfelek termékigény felmérése fontosabb? Hogyan valtozik
meg az RM-UGYFEL kapcsolat? Uj Feliiletek? Komplexebb kiszolgalas? Advisory?  PB
RM HR BELSO ES KULSO KARRIER-UTAK. Mi mozdit meg egy privatbankart? e
Tudjuk-e definialni egységesen, hogy mi mit varunk egy privatbankartdl? e Oktatasi
tervek? « JOVEDELMI VISZONYOK, BERNYOMAS ¢ Mi az optimalis strukttira?




SUCCESSION PLANNING - NEXTGEN e Hogyan tudjak az ligyfelek a gyermekeiket
felkésziteni a felel6s pénziigyekre vezet6 menedzserként? Hogyan segitheti a
folyamatot a RM? ¢ Mi a kulcs 1épcs6, idében kapcsolatba Kkertilni az utédokkal....? e
CSALADI VALLALKOZASOK UTODLAS TERVEZESE ES AZ ALAPITOK DILEMMAI e
Mik a gyakorlatban felmeriilé és a privatbanki szolgaltatékat, Family office-okat
érint6 problémak e Mi a privatbanki szolgaltatok stratégidja a generacios
vagyontranszferre? KELLENEK ITTHON FAMILY OFFICE SZOLGALTATASOK? « A
Family office iranya Kkiszolgdlas miben ad mast a HNWI-nek? ¢ BIZALMI
VAGYONKEZELES ¢ Mennyiben sikeriilt igazolnia a létjogosultsagat? e Valtozott-e a
privatbanki szektor véleménye a bizalmi vagyonkezelés megitélésérdl és
hasznalhat6sagarol ? e

SPB: PARADI-VARGA TAMAS

MPK PARTNERS: PARRAGI EDINA
CRYSTAL WORLDWIDE: MAGYAR CSABA
GUTMANN: VARGA SZABOLCS

APELSO TRUST: ANTALL GYORGY

KERESSUNK PENZT e Hogyan lesz hozamuk az iigyfeleknek? ¢ Szexi hazai eszkozok?
Népszerli befektetési eszkozosztalyok? e Lehet-e még 1-2 jo éve a
részvénypiacoknak? e Nyakunkon a lufik, rally-k, korrekeidk, netan 6sszeomlasok? e
TERMEK DILEMMA o Alig 10 év alatt megvaltozott a tékepiacok ,vonzereje” az
ligyfelek szemében. De megvaltozott-e végérvényesen a tékepiac megitélése a magas
HNWI  szegmensben? e Privatbanki szemmel milyen Dbefektetések és
instrumentumok lehetnek vonzoak? . PRIVATE BANKING ES
INGATLANPIAC e:Baratok vagy ellenségek? e Viragzo realgazdasag versus tékepiaci
volatilitds, avagy magyardzzuk a bizonyitvanyt e Ingatlanpiacok és céges
beruhazasok elszivé ereje « KULFOLDI ALAPOK MAGYAR UGYFELEKNEL ¢ Miben tud
és miben nem tud versenyezni a hazai alapkezel6i piac? e Portfoli6é diverzifikacio
fels6fokon: Szemlélet vagy termékfiiggs? o

AEGON ALAPKEZELO: TULI PETER
FIDELITY: AL-HILAL ISTVAN

HOLD ALAPKEZELO: JAVORKA IMRE
OTP ALAPKEZELO: GATI LASZLO
ALLIANZ /PIMCO: OCSENAS ZOLTAN
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